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Tarsus Ticaret Borsasi Paris ve Briiksel Raporu

06-09 Mayis 2024

TARSUS TARIM SEKTORUNUN iHRACAT YONETIMI VE KAPASITESININ GELISTIRILMESI KUMELENME
PROJESI (21.URGE.025 )URGE projesine destek saglanmasi kapsaminda Yurt disi Pazar Faaliyeti icin
Proje Yetkilisi, Proje Yurttucusi ve Proje Koordinatérii ‘'nden olusan Genel Sekreter Hasan Sanli, Genel
Sekreter Yardimcisi Ezgi Findik Giingor ve Dig Ticaret Uzmani Pinar Alegdz ‘den olugan ON HEYET “ON
HEYET” Yénetim Kurulu Baskani, Mustafa Teke ile Meclis Baskani Murat Kaya 06-09 Mayis Tarihlerinde
Paris Ticaret Bag Musavirimiz Murat Goren ve Ticaret Miis. Gonca Koksal Ensariile Briiksel de ise Briiksel
Ticaret Misavirimiz, Mehmet Kay1s, EUROCHAMBRES TEBD Proje Direktérii Oya ERSOZ ve TOBB Briiksel
Temsilcisi Haluk Nuray ile Yurtdisi pazarlama faaliyetlerinin basari ile uygulanabilmesi ve hedeflenen
sonuclara ulagilabilmesi, firmalarin dis pazarlar hakkinda bilgi edinmeleri, potansiyel alicilarla is
gorusmeleri yapmalari, uluslararasi rekabet ve ihracat potansiyellerini artirmalari, Avrupa Ulkelerine
dis ticaretin yayginlastiriimasi amaciyla heyet ziyaretleri gerceklestirilmistir.

Paris Ticaret Bas Miisavirimiz Murat Goren ve Ticaret Misaviri Gonca Koksal Ensari ile yapilan
gérismede;

Tiirkiye Fransa ile dis ticaretinde 2019 yilina kadar net ithalatci iken 2019 yili ve sonrasinda net ihracatgl
konuma gecmistir. iki tilke arasindaki dis ticaret hacmi 15 - 16 milyar USD seviyesindedir.

Fransa ile yas meyve-sebze ve gida sektdriinde ihracatimiz istenilen diizeyde degildir. Fransa’nin meyve
ve sebze ithal ettigi tlkelere baktigimizda Turkiye; meyvede 7. Sirada, sebzede 11. siradadir.

ithalatci oldugu iilkelerin baginda ise Ispanya, Fas, Belgika ve Italya gelmektedir.
Bu duruma neden olan faktérler ise soyle 6zetlenebilir;

Ticareti Etkileyen Faktorler
Fransa’da ticari iligkiler uzun vadeli plan ve programlar hedef alinarak kurulmaktadir.

Fransizlarin is iligkilerini uzun zamana yaymaktadirlar. Fransiz firmalarla temasa gecmek igin uzun sire
dnceden randevu almak gerekmekte olup planl hareket edilmesi is iligkisinde gliven saglamaktadir.

Fransizlar ticari iliskilerde oldugu gibi is akis stirecinde ve is yerlerinde iyi organize edilmis ve planlanmis
sekilde calismayi tercih etmektedirler.

Fransa’daki is adamlari ticari iligkilerinde risk almak istememektedirler. Fransiz is adamlarinin
belirsizlikten kacinma egilimi iginde olduklarini géstermektedir. Fransizlar igbirligi icerisine girecekleri ig
ortaklarini taniyip giivenmeleri icin zamana ihtiyag duyarlar. is birligine girmeyi planladiklari muhtemel

ortaklarinin calisma ortamini ve kosullarini yerinde goriip izlemek ise given kazanilmasi ve
pekistirilmesinde ayrica nemli bir rol oynamaktadir.

Ayrica, firmalar / musteriler ile yakin iligki ve temas icerisinde olunmasi Fransizlarin tercih ettigi bir
davranistir. Fransizlar 6lguli olmak kaydiyla samimiyete deger vermektedir. Ancak, is goérismeleri
analitik, elestirel ve mantikli konusma ve fikirler paralelinde gecmektedir. Uygulanmasi planlanan bir
proje tiim ayrintilari ile birlikte incelenmektedir.




Fransiz is kiltirinde ticari iliskiler ancak otoriteye sahip en yiiksek mevkideki kisilerin onay vermesi
halinde baslayabilmektedir. is gérugmelerinin araci kimseler ile yapiimadiginin bilinmesi ticari iliskilerin
gerceklesmesi agisindan dnemlidir.

Ayrica, llkede yerlesmis kiiltiirel normlardan sapilmasi ticari hayatta kabul gérmeyen bir davranigtr.
Fransa’da fuarlara devamli katiim da gerek yeni is baglantilarini yapilmasi gerekse mevcut iligkilerin
pekistiriimesinde verimli sonuglar vermektedir.

Buna ek olarak Fransa'nin Afrika baglantilarinin da, ozellikle fuarlar araciligiyla firmalarimiza firsatlar
sundugu gozlenmektedir.

Ticaret Misavirligimizin bu konuda yardimci olabilecek faaliyetleri de bulunmaktadir.
BiLGi NOTU
Fransa; Yiiksek Kaliteli Urtin Talebi istiyor,

Fransiz tiketiciler kaliteli Griinleri tercih eder ve bunun icin daha fazla 6deme yapmay! goze alir.
Dolayisiyla, kaliteli tiriin sunabilen sirketler igin bu pazarda talep bulunabilir.

Bazi dis ticaret engelleri (vergiler, diizenlemeler vb.) olabilir ve rekabet yogun olabilir.Bu nedenle
sirketlerin yerel yasalara uyum saglamalari nemlidir.

Her ne kadar Fransa gibi bilylk bir pazara giris cazip olsa da her firma icin farkh sonuglar
dogurabilecegini unutmamak dnemlidir. Bu nedenle her firma kendi durumunu degerlendirmek adina
kapsamli aragtirma yapmalidir. Dis ticaret uzmanlar bu noktada firmalara danigmanlik hizmeti vererek
daha detayl bilgilendirme saglayabilir.

Bu sadece genel bilgi olarak verilmistir. Firmalar detayli analiz yapabilmek adina ilgili mercilere
basvurmalilardir

Turkiye'nin Fransa'ya yas meyve sebze ihracatinda bazi engellerle karsilagmasi mimkindir. Bunun
birka¢ nedeni olabilir:

1. Fitosaniter ( Bitki Saglik Sertifikasi ) Engeller: Fransa gibi tlkeler, girig yapacak yag meyve sebzelerin
saglik ve giivenlik standartlarina uygun oldugunu belirlemek icin fitosaniter diizenlemelere tabidir.
Tirkiye'nin bu diizenlemelere uygunluk saglamasi gerekmektedir. Hasta bitki materyali, zararli
organizmalarin varligi veya pestisit kalintilari gibi faktorler de engel olusturabilir.

2. Rekabet: Fransa, kendi ic pazarinda ve diger ilkelerden gelen tedarikgilerle rekabet eden yerli
treticilere sahiptir. Bu da Tiirk ihracatgilarinin rekabet etmesini zorlastirabilir. ( Kuzey Afrika Ulkeleri)

3. Lojistik Sorunlar: Yag meyve sebze gibi hizl bozulan iriinlerin tasinmasi zorlu bir stregtir ve lojistik
sorunlar yasanabilir. Uygun sogutma sistemleri ve hizli teslimat sireleri gereklidir.

4 Tiiketici Tercihleri: Fransiz tiiketiciler bazen yerli Urtinleri tercih edebilir veya daha dnce ahsik olduklari

markalara sadik kalabilirler. Yabanci markalarin bilinirligini artarabilmek adina pazarlama stratejileri
gelistirilmelidir.




Bu engelleri agmak igin Turk ihracatgilarin fitosaniter standartlara uyum saglamasi, kalite kontrol
sistemlerini gliglendirmesi, lojistik agini iyilestirmesi ve pazarlama stratejilerini geligtirmesi énemlidir.
Ayrica Turkiye ile Fransa arasinda ekonomik isbirligi anlagmalarinin yapilmasi da ticareti kolaylastirabilir.
Fransiz alicilari ticaret odakli gériismelere devam ederek sorunlarin ¢oziilmesine yonelik adimlar
atilmalidir.

Bu konuda daha detayh bilgi almak icin dis ticaret uzmanlarindan ya da Ticaret Bakanligi gibi ilgili
kurumlardan destek almak faydali olacakdr.

Briiksel Goriismeleri
Briiksel Ticaret Miisavirimiz, Mehmet Kayis,

Ulkemiz Diinya yas meyve sebze tretiminde ilk siralarda yer almasina ragmen yaklasik 54 milyon tonluk
yas meyve sebze lretiminin ancak yiizde 9'u ihrag edilmektedir. Yas sebzede % 5 olan tretimin ihracata
orani, yas meyvede % 4’tr.

Avrupa Birligi tlkeleri Gglinci lkelerden yapilan ithalatta Avrupa Toplulugu Ortak Birlestirilmis Gumrik
Tarifesi ‘ne (TARIC) gére guimrik vergisi uygulanmakta, ithalatta alinan vergiler, KDV oranlari disinda,
tim Birlik Gyelerince yapilan ithalatta aynidir. AB’nin pek cok iilke ile serbest ticaret anlasmasi mevcut
olup bu kapsamdaki (lkelerden yapilan ithalatta diger Ulkelere kiyasla tercihli gumrik rejimi
uygulanmaktadir.

Belgika ile yag meyve-sebze ve gida sektoriinde ise durum daha vahimdir. ihracatimiz istenilen dizeyde
hi¢ degildir. Belgika'nin meyve ve sebze ithal ettigi lilkelere baktgimizda Turkiye; meyvede 16. Sirada,
sebzede 11. Siradadir. Net ithalatgi oldugu ilkeler ise, Hollanda ve ispanyadir.

Ticareti Etkileyen Faktorler

Belcika’da Flaman ve Alman toplumlari Valon kesimine kiyasla daha ige déniik olup, Briiksel Bélgesinin
Fransizca konusan toplumu ise nispeten daha resmidir.

Muhatabinizin ana dilinde goriismeyi gerceklestirmek oldukea sicak karsilanir, ancak is hayatinda ve
toplantilarinda ingilizcenin yeterli olmasi kuvvetle muhtemeldir.

Yiiz ylze goriismeler tercih edilir, ancak uluslararasi faaliyetlerin yogunlagmasi ve teknik imkanlarinin
da yayginlagmasiyla beraber goriismelerin niteligi ve icerigine gore zaman zaman video konferans
yontemi de kullaniimaktadir.

is gorismelerinde, kartvizit bulundurmak, masa etrafinda yer alan herkes ile tokalasmak ve muhataplar
ile konusurken géz temasi kurmak énemlidir.

Toplantilar, Gist ydnetimin katilimi olsun veya olmasin daha ziyade ekip odaklidir. Bu gercevede, proje
bazli ekipler ile goriismeler oldukga daha sik yapilmakta olup, Ust yoénetimin programinin yogun olmasi
nedeniyle kendileriyle toplant yapabilmek icin erkenden randevu almak gerekebilmektedir.

Sunum planlandiysa, toplantidan énce bilgisini vermek gerekir, zira toplanti yerinin uygun ekipman ile
hazirlanmas! séz konusu olabilir. Toplant siirelerine uyulmasi énemlidir, ayrica belirli veya somut teklif
varsa bilgilerinin dnceden verilmesi de uygundur.

Belcika’da alisverisler, AVM’lerden ziyade sehir merkezlerinden yapilmaktadir. Belgika’da yabanci
markalar pazarda énemli bir yere sahiptir, ancak ulusal veya Avrupa mengeli trinler tercih sebebi
olabilmektedir. Diger yandan, tiiketicileri bilgilendirmek amaciyla sosyal medya da oldukga sik kullanilan




araglar arasinda olup, toplumun yaklagik %65'i sosyal medyay! aktif olarak kullanmaktadir. Ulkede
toplumu gevreye oldukea duyarlidir ve gevre bilinci yiksektir. Gerek bu sebepten, gerekse son yillarda
Avrupa’da meydana gelen gida skandallari ve artan saglik kaygisi nedeniyle organik, surdurilebilir,
yerel, taze, vegan, izlenebilir, vb. Uriinlere ragbet artmaktadir.

Belgika’nin tig bolgesinin kiiltirel, dilsel ve ekonomik farkliliklarin, tilkede bolgelere gore ticaretin nasil
yuritileceginin belirlenmesinde dnemli etkendir. Tum Glkeyi hedef alan bir ithalatginin / distribitérin
her iic bolgede de faaliyet gdstermesi gerekmektedir. Belgikali distribitérler kiiciik ve uzmanlagmis
olma egilimindedir.

iki Ulke de Avrupa Birligi Ulkeleri ile ticarete daha sicak bakiyor.

EUROCHAMBRES TEBD Proje Direktorii Oya ERSOZ

Yapilan gériismede, Tarsus Ticaret Borsasinin Avrupa Odalari ile ikili is birligi cercevesinde yer almasi
ozellikle istendi.

Borsanin fiziki ve teknik alt yapilarinin sunuldugu gérusmede;

Tarsus Ticaret Borsasi 2 URGE Projesi ylriten bir ilge borsasi oldugu, Ticaret Bakanlig tarafindan URGE
Projesi iyi Uygulama Ornegi Kurumu ve Proje YurGtucusu secilerek odul aldigl,

ihracat destek ofisi ve Dis Ticaret istihbarat Merkezi bulundugu
TEBD projelerinde 5 defa yer aldigy,
Akreditasyon Sisteminde Tiirkiye 1. Oldugu,

30 déniim yerleskesinde 40 bin tonluk Lisansh Deposu, 2500 tonluk Soguk Hava tesisi, Yesil Enerji
Kullandigi, GES sistemi ile elektrigini Urettigi, elektrikli ara¢ sarj istasyonu oldugu, Tarsusta 6 farkl

mahalde erken uyari sistemi kurarak iklimsel verileri yayinladigi, bitkisel hastaliklari 6nceden takip ettigi
bilgileri verildi.

Ayrica TEBD projesinde Letonya ile yakin zamanda is birligi protokolii imzalandig bilgileri de verildi.

TEBD Proje Direktorii Oya ERSOZ ile Borsamiz adina bolgesel, ulusal, odalar, borsalar ve birlikler ile ig
diinyas! diyaloglarinin arttiriimasina yonelik ortaklasa yiritilebilecek projeler ile TOBB 'nin projeler
konusuna verdigi 5nem degerlendirildi.

TOBB Briiksel Temsilcisi Haluk Nuray

Tirk is dinyasinin gati kurulusu olan TOBB’nin Avrupa Ticaret ve Sanayi Odalari — Eurochambres
nezdinde temsil etmek ve Eurochambres faaliyetlerine aktif katilimini saglamak amaciyla kurulan TOBB
Briiksel Temsilciliginde TOBB Briiksel Temsilcisi Haluk Nuray ve ekibi ile yapilan gorugmelerde ;

Borsa uyelerimizin lobi ve bilgilendirme faaliyetleri cercevesinde AB kurumlari ve etkin kuruluslari ile
irtibat, diyalog ve koordinasyonunun saglanmasi, AB icindeki gelismeleri yakindan takip ederek bilgi
akisini saglayacak konulara deginilerek, tyelerimizin ikili goriismelerinde ev sahibi olarak temsilciligin
kullaniimasinda yardimci olabilecekleri konular degerlendirildi.




SONUC ve ONERI

TARSUS TICARET BORSASI’NIN, BOLGEDEN YAPILAN iHRACATTA AB ULKELERININ PAYININ ARTIRILMASI
iCiN GER(;EKLE$TiRECEGi CALISMALARA KATKILAR HAKKINDA NOT

Bolgenin tarimsal Griinler iretiminde agirlikli bir yere sahip olan Tarsus’un ihracatinda Rusya pazari
birinci sirada yer almaktadir.

Ancak Rusya, ozellikle son yillarda artan sekilde, ithalat kisitlamalarini bir dig politika yaptirim araci
olarak kullanmaktadir. Bu da Tarsuslu ihracatcilar agisindan en dnemli pazarin istikrarsizlagmasi
anlamina gelmektedir ve belli trtnlerin ihracatinda, umulmadik zamanlarda cesitli zorluklar
yasanmaktadir. (Ornek; nar ve biber ihracatina getirilen yasaklama sonrasi satislar Belarus Uzerinden
yapilmak zorunda kalinmistir). Ustelik Rusya bu tur dnlemleri, Avrupa pazarina gore ¢ok daha hizla
alarak uygulamaya koyabilmektedir.

Bu durum karsisinda, Tarsus Ticaret Borsasi, bélge ihracatinda Avrupa Birligi pazarinin payini artirmak
tizere calismalarini iki soru etrafinda yogunlastirmistir.

1) Avrupa pazarina uygun uretim nasil yapariz? [AB Mevzuati ve kurallari]
2) Bu iirettiklerimizi Avrupa’ya nasil satariz? [AB Pazari / pazara giris]

Rusya pazari, AB piyasasina gore daha “istikrarsiz” olsa dahi kastedilenin “Rusya pazarini birakip AB’ye
yénelmek degil”, Rusya pazarina ilaveten AB pazarini da degerlendirmek oldugu agiktr.

Ote yandan AB piyasasinin da bir baska acidan, mevzuat ve kurallar bakimindan ¢ok da kolay bir Pazar
olmadigi muhakkaktir. Ancak, bir kez kurallar yerine getirilip mevzuata uyum saglandiktan sonra islerin
cok daha kolay ve pazarin uzun vadede cok daha istikrarl olacag muhakkaktir. Altyapi ve kurallara
uymak ve bunu stirekli kilmak ilk ve en énemli kosuldur.

Bu cercevede keyfiyet énce AB Nezdindeki TOBB Temsilciligimizin Ticaret ve Tarim Mdsavirleri ile
bilahare iKV'nin tarim sektériinden sorumlu uzmanlari ile enine boyuna tartisiimig ve su an igin asagida
belirtilen sekilde bir baglangig yapilabilecegi degerlendirilmistir.

AB pazarina uygun Uretim

AB tarim piyasasinda {riin bazinda onemli degisiklikler gésteren mevzuat ve uygulamalar (yasak, kota,
takvim, vergi, kontrol zorunlulugu, standartlar gibi) hakkinda ¢cok detayl bilgiler Tarim Bakanligimizda
mevcuttur. Ayrica, ihtiyag duyulan her noktada AB Komisyonu Tarim Genel Midurliginden (ve Ticaret
Bakanligl AB Genel Miidurligiinden) ek guncel bilgi temin edebiliriz. Clink{i, AB’nin en eski ve 6nemli
ortak politikalarindan birisi olan Ortak Tarim Politikasi cok kapsamli ve detayli olmasinin yani sira
ihtiyaglara bagli olarak strekli giincellenmektedir de.

Oneri 1: ilk asamada mevcut Uretimin AB’nin tarim Urtinleri ithalatinda aradigi kosullara uyum
derecesini, eksiklikleri ve bunlarin giderilmesi icin neler yapilmasi gerektigini tespit eden bir TARAMA
calismasi yapilmasi en uygun baslangi¢ noktasi olacaktr.

AB pazarina girisg
a) Resmi boyut

Ne yazik ki AB ile aramizdaki tercihli anlasma (Gumrik Birligi Karari) tarim tiriinlerini kapsamamaktadir.
Yani tarim Grdnleri agisindan AB icin neredeyse bir ticlincli Ulke konumundayiz. AB’den tarim Urunleri




ile ilgili olarak 1/98 sayili karar basta olmak iizere Ortaklik Konseyi Kararlari ile alinan tavizleri ise, tim
detaylari (tarihler, oranlar, miktarlar) ile Ticaret Bakanhg’'mizdan (AB Genel Mudurlugt) hizla temin
edebiliriz. Ancak soz konusu tavizlerin son derece az iirinde ve kisith oldugunu bagstan bilinmeldir.

Ote yandan, sahadaki uygulama en az mevzuat kadar hatta daha da énemlidir. Bu konuda ihracatg!
Birliklerimizde cok ciddi bir bilgi ve tecribe birikimi olmalidir. En énemlisi bu bilgi ve tecriibeyi hizli ve
giincel olarak kullanabilmeliyiz.

Oneri 2: Bu tiir bilgilerin, Borsa iginde sahiplenip biriktirilimesi ve degerlendirilerek tiyelere/ureticilere
aktarilmasi son derece dénemlidir. Bunu saglamak (izere TTB blnyesinde bir kapasite yaratma (eger
halihazirda bir kapasite varsa onu artirma) projesi hazirlanarak hizla hayata gegirilebilir. Eger kaynak
sorunu varsa AB fonlarindan ya da TOBB/Eurochambres araciliglyla saglanan AB kaynaklarindan
yararlanmak igin bagvuru yapilabilir.

Oneri 3:

ihracatg tyelerin kiigiik gruplar halinde Avrupa Ulkelerine sadece ticari faaliyet kurabilmesi onceliginde
ticari seyahatler diizenlenmelidir. Bunun icin ihracatg! Gyenin kesin istekli ve maddi sikinti gitmeden
kabul etmesi gerekmektedir. Bu Ulkelere yapilacak ticari seyahatler Borsa tarafindan temsilcilikler,
ticaret musavirlikleri ,le paydas planlama olanaklari yapilarak saglancaktr.

Ayrica, Hollanda inceleme tlkesi olarak ilk iilke digunulebilir.

b) ihracat

Su an dahi, bdlgenin tarim trtinlerinin hi¢ olmazsa bir béliminin AB standartlarini karsiladig
muhakkaktir, bu oranini nispeten kisa sirede artirilmasi da mumkiindiir. Ancak piyasanin glvenilir ve
istikrarli satis kanallarina erismek ve satisi gerceklestirmek bir bagka beceri gerektirecektir. Bu hususta
iki kanaldan yardim saglanmasi mimkundar.

o Hemen her llkede mevcut Ticaret Misavirliklerimizde s6z konusu uruinlerin baglica alicilari ve
pazarin durumu hakkindaki spesifik bilgi (en azindan kagit tizerinde) mevcuttur ( Briksel Ticaret
Miisavirimiz Mehmet Kayis bu konuda bize drnek olmustur.) ve kendilerine erigim i¢in TOBB Briiksel
Temisilciligimizle aracihigiyla hizla erisim miimkiindr. ihracat Genel Midiirligu’niin Pazara Girig Dairesi
de bu konuda yardimci olacagi kanisindayiz.

o Yine bu konuda yardimci olacak bir diger kanal ise, s6z konusu uriinlerin tretici ve tuccarlarini
Avrupa capinda bir araya getiren sektor kuruluslaridir. Borsa olarak Avrupa ulkelerinden alim heyeti
daveti yapiimalidir.

Borsa olarak, bunlarin en fazla yarar getirecegi distinilenlerle mimkiin olan sekilde (Uyelik, ortak
uyelik ya da gdzlemci gibi) bir resmi iliski kurulmasinda yarar oldugu dustnilmektedir.

Avrupada oldugu gibi EUCOFEL (European Union of the Fruit and Vegetable Wholesale, import and
Export Trade) benzeri bir kurulusun veya koopratifcilik sisteminin kurulmasi &éneri olarak
degerlendirmemiz icindedir. Bu kurum AB ilkeleri icinde tarim urinlerinin dncelikli olarak birlik
tiyelerince karsilanmasi amaciyla faaliyet yurtitmektedir.




NOT: ONERi OLARAK DiLE GETIiRILEN KONULARDA TOBB VE iKV BRUKSEL TEMSILCILIKLERi HER TURLD
TEKNiK KATKIYI SAGLAMAYA HAZIRDIR.

Diger konular

AB’ye yonelik tarim Grdnleri ihracatmizda avantaj getirecek diger hususlar basliklari itibariyla sunlardir
Organik Uriinlere dzel dikkat.

Organigin kurallari ok sert ise “jyi tarim uygulamasini” degerlendirmeye calismakta yarar var.
Sertifikall tohum ve fidan konusuna itina gosterilmeli

Yesil tarim (ve yesil tarim yatirimlarinin finansmani) yakin gelecegin kilit kavramlar olacak

Yas meyve sebze sektoriinin geligimi icin agagidaki 6nerilerin dikkate alinmasi 6nemlidir;

Meyve alanlarinin hedef pazarlarin tiketici egilimlerine gore belirlenen giincel cesitlerle
yapilandiriimasi

Cografi isaretleme, markalagma ve taniim faaliyetlerine 5nem verilmesi
Yaslanmig ve verimden dismus bahcelerin gagdas meyvecilik ilkelerine uygun olarak yenilenmesi

Standardizasyona ve ambalajlamaya onem verilmesi, soguk hava depolarinin modernizesi ve
kapasitelerinin kontrolli kullaniimasi,

Cogu kiigiik dlgekli isletmelere sahip olan meyve ve sebze {reticilerinin orgltlenmesinin desteklenmesi,
kooperatiflesmeye yonlendirilmesi (KOOPERATIFGILIK YASASININ DEGISTIRSLM ESI)

Analiz laboratuvarlarinin sayilarinin artirilmasi
Rekabet sansinin yiikseltilebilmesi igin destek ve kredi miktarlarinin artirilmasi

Dis pazarlarda tercih edilen yerel drtnlerin islah yoluyla kaliteleri artiriimasi




